@ HOLIDU

Working Student Sales Development
Representative (w/m/d)

Holidu is one of the fastest-growing travel tech companies worldwide. Our mission is to make
the booking and hosting of holiday homes free of doubt and full of joy. Under the Holidu brand,
we offer a catalog of curated and vetted vacation homes to make booking for guests reliably
great. With the Bookiply brand, the software and service platform enables hosts to attract more
bookings while minimizing their efforts. Our team of more than 500 colleagues from 60+
nations is based in Munich and in some of the most attractive travel destinations across
Europe.

Your future team

Du bist Teil unseres hoch motivierten Teams mit Sitz in Flensburg, das sich um die Gastgeber in
der Region kummert. StandortUbergreifend bist du zusdtzlich in unser “DACH-Team”
eingebunden, das sich aus den Standorten Hamburg, Freiburg, Friedrichshafen und Minchen
zusammensetzt. Die Teams arbeiten gemeinsam an der Realisierung eines grolRen Projekts, zu
dem auch du einen wichtigen Teil beitragen wirst. Es erwartet dich ein dynamisches und
diverses Team mit viel Erfahrung in der Gewinnung und Betreuung unserer Gastgeber.

Your role in this journey Our adventure includes

e Verwende neueste Technologien in
allen Bereichen unseres am Markt fest
etablierten Scale-ups.

e Wachse mit der Verantwortung vom
ersten Tag an und entwickle dich
durch regelmdRiges Feedback,
Workshops und Wissensaustausch
weiter.

e Profitiere von flachen Hierarchien,
Verantwortung und Freiraum fur deine

Your backpack is filled with eigenen Ideen.

e Vernetze dich und habe Spal} mit
internationalen und vielfdltigen
Menschen bei der Arbeit und bei
regelmdfRdigen Events.

e Erkunde die Welt mit unserer flexiblen
Home Office Regelung und der
Moglichkeit, von unseren lokalen BUros
aus zu arbeiten.

e Mach dir einen ersten Eindruck von
unserer Unternehmenskultur auf
Instagram @lifeatholidu.

e Ubernehme eine entscheidende Rolle im
Rahmen unseres M&A Projekts und sei
der erste Kontaktpunkt fur potentielle
Neukunden.

e Ermittle in einem ersten Gesprach (meist
via Telefon) das Potenzial einer
Zusammenarbeit.

e Kreiere Vertrauen und Neugier in unsere
Services als Gesicht der Holidu Brand.

e Eingeschrieben fur ein Studium in
Tourismus, Wirtschaft,
Betriebswirtschaft oder einem
verwandten Bereich.

e Starke Kommunikations- und
Verhandlungsféahigkeiten.

e Selbststandige Arbeitseinstellung und
gutes Zeitmanagement.

e Eine positive Einstellung gegenuber
neuen Herausforderungen und eine
einfUhlsame Persdnlichkeit, die gute
zwischenmenschliche Beziehungen
ermoglicht.

e Nahezu muttersprachliche Deutsch-


https://www.instagram.com/lifeatholidu/

@ HOLIDU

e und flieRende Englischkenntnisse - in
Wort und Schrift.

Want to travel with us?

Bewirb dich online auf unserer Career Page!

Deine erste Ansprechperson ist Max aus dem
HR Team.

We champion diversity in every aspect of
life. We encourage applications from all
genders, corners of the world, and individual
backgrounds. Please feel welcome to submit
your application without a photo and details
on your gender, date of birth, marital status,
and nationality. If you have a disability or
special need that requires accommodation,
please let us know.

Location
Flensburg


https://www.holidu.com/careers/working-student-sales-development-representative-wmd

